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Processen der således ud:

	Afsæt
	
	Screening
	
	Fokusering
	
	Reseach
	
	Proof of concept


Afsæt
I din virksomhed har I identificeret forretningsområder, der - ved en nærmere bearbejdning – vil kunne give virksomheden nye muligheder. 

Det handler om system leverancer til byggeriet – produkter der kan skabe en større fleksibilitet i byggeprocessen og for bygherren. Eller det handler om partnerskaber der kan ramme nye eksportmarkeder. Eller det handler om nye processer der kan sikre højere produktivitet. 
De forretningsideer I har i tankerne er formuleret omkring markeder, produkter eller processer I tror på – men I har ikke fået gjort noget ved det fordi tid og usikkerhed er dyre.
VIB tilbyder, at du kan få afprøvet og modnet din forretningside.

Er du kommet så langt så præsenter dine overvejelser for centret på www.industrieltbyggeri.dk –  eller ring til VIB.
Vi er parat til en uformel snak om forretningsmuligheden – primært om det 

· har partnerskabspotentiale

· er komplekst i forhold til marked, teknologi og system

· rammer videncentrets formål og strategier om projektportefølje, dvs energirigtig systemleverancer, intelligente produkter eller facility management
Din henvendelse vil blive behandlet fortroligt.
Output
Samarbejdet skal fortsætte: VIB finder en procesleder til det videre arbejde. Der opsættes en foreløbig tidsplan for det efterfølgende forløb. Rammerne for en screening af forretningsmuligheden opsættes.

Samarbejdet skal ikke fortsætte: Det var et hyggeligt møde?

Case: Det er der andre der har prøvet!
Her kommer en go’ historie om hvad vores første kunde har oplevet…..
Screening
Dialog om dine oplæg – hvad er  

· danske og internationale erfaringer på området

· de teknologiske udfordringer

· de markedsmæssige udfordringer

· forretningspotentialet
· anbefalinger vedrørende partnerskab og interessenter

I denne dialog vil vi inddrage eksperter og forskere på området. VIB udarbejder en hvidbog på 5 – 10 sider, der skitserer udviklingsmuligheder, vidensressourcer og samarbejdsflader.
Output
En hvidbog der angiver om forretningsideen for en nærmere overvejelser. Hvidbogen indeholder anbefalinger til den videre proces: Hvem skal involveres? Hvordan ser processen ud herfra? Hvem kan bidrage til processen?
Processen kan slutte her hvis ingen ønsker at bære ideen videre.

Case: Det er der andre der har prøvet!
Her kommer en go’ historie om hvad vores første kunde har oplevet…..

Fokusering
Hvidbogen er oplæg til et InnovationsSeminar:

Hvordan bæres ideer videre til værdiskabelse i virksomheden eller partnerskabet.
InnovationsSeminaret er en koncentreret ideudviklingsproces, der fokuserer på hvidbogens indhold og fører frem til konkrete handlinger.
InnovationsSeminaret trækker på en række ressourcer der er vigtige for værdiskabelse på området:

· Eksperter fra branchen, der er en del af et muligt partnerskab
· Forskere, der er en del af et muligt partnerskab
· Studerende, der ønsker at arbejde videre med processen
· Eksperter fra videncentret der har kendskab til seminarets tema
InnovationsSeminaret gennemføres over 2 dage fra kl. 10 første dag til 17 den efterfølgende dag.
InnovationsSeminaret munder ud i et konkret fokus: En række forretningsideer, der skal sættes på prøve.

Output
InnovationsSeminaret munder ud i konkrete ideer der skal arbejdes videre med og anbefalinger til en egentlig handlingsplan med angivelse af: Hvordan bemandes den videre færd? Skal der etableres kontrakter om den fortsatte udvikling?
Case: Det er der andre der har prøvet!

Her kommer en go’ historie om hvad vores første kunde har oplevet…..

Research - videnopbygning

Studerende på NOEA og ErhvervsAkademiet på Odense Tekniske Skole sættes på opgaven:
Analyse af forretningspotentialet i innovationsseminarets output.

Denne analyse gennemføres dels som en screening af forretningsideernes

· Marked

· Teknologi

· Kompatibilitet 

Analysen gennemføres i løbende dialog med dig og de virksomheder der i øvrigt er involveret i processen.
De studerende afstemmer analyse resultater, gennemfører fokusinterviews med mulige kundegrupper og leverandører, justerer ideoplæg, opstiller scenarier og udfordrer din virksomhed med nye vinkler på forretning og processer.

OutPut
En forretningside for virksomheden eller partnerskabet. Produktideen er gennemarbejdet og afstemt med virksomheden eller partnerskabets behov og forventninger.
Case: Det er der andre der har prøvet!

Her kommer en go’ historie om hvad vores første kunde har oplevet…..

Proof of concept – dur det?
De studerende udarbejder arbejdstegninger, forretningsplaner, demoanlæg, visualiseringer, markedsanalyser, konsortiegrundlag….
Ovenstående skal bruges som grundlag for at du kan vurdere om skridtet skal tages:

Konceptet skal realiseres…

OutPut
Det konkrete output kan være alt fra en markedsføringsplan til specifikke produkttyper eller anbefalinger omkring systemleverancer. Men i bund og grund skal de studerendes arbejde være af en kvalitet at det kan gøre virksomheden eller partnerskabet i stand til at vurdere forretningsmuligheden i den konkrete ide.
Case: Det er der andre der har prøvet!

Her kommer en go’ historie om hvad vores første kunde har oplevet…..

Hvor lang tid ta´r det?

De forskellige faser i udviklingsprocessen har forskellig kadence:
	Afsæt
	
	Sceening
	
	Fokusering
	
	Reseach
	
	Proof of concept

	1 uge
	
	4 uger
	
	3 uger
	
	5 uger
	
	15 uger


Hvem gør hvad?
VIB stiller 
· projektleder til rådighed for hele processen, 
· eksperter til at lave hvidbog, 
· procesledere til innovationscampen og 
· vejledere og coaches i forhold til de studerende i deres reseach og proof of concept fase
I de tilfælde hvor VIB ikke har den fornødne ekspertise indhentes denne fra det nationale og internationale netværk.

Du og din virksomhed bidrager med løbende sparring af de studerende, deltagelse i fokusgrupper og ideseminarer til justering af ideoplæg, dialog med VIB’s projektleder. Herudover forventes involverede virksomheder at deltage i VIB’s praktik- og mentorordning.
De studerende er skolet i innovative og dialogbaserede arbejdsprocesser. Det betyder at de løbende vil inddrage dig og din virksomhed i beslutninger og ideudvikling – mhp. på at ideudvikling og proof-of concept kan resultere i værdiskabelse og nye forretningsmuligheder.
Hvad koster det?

I perioden 2007-2009 har VIB modtaget midler til gennemførelse af 4 forløb af denne type inden for rammerne af bevilling fra Undervisningsministeriet.

Det betyder at processen er gratis for virksomhederne indenfor disse rammer.
Efterfølgende forløb vil koste

Udarbejdelse af hvidbog: 



  16.000 kr
Forberedelse og gennemførelse af InnovationsSeminar: 
160.000 kr

Procesledelse:



  80.000 kr

I alt




256.000 kr














































